OKILUZ

® WEB & DIGITAL

WEBMARKETING

Exploitez le potentiel du marketing digital.

35 heures

PROGRAMME

o Définir ses objectifs webmarketing

o Le langage du marketing digital
« Enjeux de la présence web

« Objectifs SMART

« Définir sa cible

e Concevoir la stratégie

« Leviers d'acquisition : avantages et limites
« Définir sa stratégie
« Mettre en place sa stratégie

o Le plan d'action

« SEA et publicité sponsorisée
« Google Ads et autres régies
o Email marketing

o Accessibilité des leviers

o Référencement naturel (SEO)

« Moteurs de recherche et SEO
« Contenu et mots-clés
« Outils Google gratuits

e Réseaux sociaux

« Réseau pertinent pour son activité
« Marketing d'influence

« Facebook pro et For Business

« Instagram et publicité

o Piloter ses actions

« Définir et analyser ses KPI
e Calculer son ROI
o Aller plus loin

PRE-REQUIS
Projet de stratégie webmarketing et
appétence aux outils numériques.

DELAIS D'ACCES
Jour-méme sous réserve de
financement.

PEDAGOGIE

Rendez-vous individualisés 7 h +
plateforme e-learning. Formation
certifiante.

CERTIFICATION
RS7076 - Développer son activité avec
le webmarketing

www.kiluz.com - contact@kiluz.com - 04 1193 4101

NIVEAU

Tous niveaux.

OBJECTIFS

1

Préparation Webmarketing & Co'M

1

Mettre en place une stratégie webmarketing

1

Organiser son application opérationnelle

1

Suivre et évaluer les résultats

POINTS FORTS

— Outils publicitaires performants
— Canaux adaptés a vos besoins

— Repartez avec votre plan d'action

— Opportunités adaptées a votre budget

EVALUATION
QCM, cas pratiques.
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