ELIGIBLE
CPF

Automatiser sa prospection commerciale
Apprenez a optimiser vos process de prospection

® TYPE DE PARCOURS

R Individualisé

© OBIJECTIFS

» Cibler ses clients potentiels

» Construire des listes de leads qualifiés
> Utiliser linkedin pour sa prospection

> Maitriser les outils de prospection

PROGRAMME

1. Optimiser son ciblage client

- RGPD Compliance

- Qu’est-ce que la prospection ?

- Définir des objectifs de prospection

- Exploiter les opérateurs booléens Google pour affiner
vos recherches

- Définir ses ICP et personas

- Comment élaborer des personas

- Identifier des segmentations et des messages adaptés
a chacun

2. Industrialiser son approche personnalisée sur Linkedin
- Comprendre l'algorithme LinkedIn

- Prospecter sur LinkedIn avec Sales Navigator

- Industrialiser sa prospection LinkedIn avec Prospectin
- Extraire et enrichir automatiquement des listes de cibles
- Nettoyer automatiquement ses listes de cibles

APOLLO 1

(©

1 coaching
par semaine

Délais d’acces

Jour-méme sous réserve de financement.
Pré-requis

Aucun prérequis n'est nécessaire, cette formation

est accessible a tous.

Niveau
Tous niveaux.

# kiluz | www.kiluz.com

APOLLO 2

©

2 coachings
par semaine

15 heures - 30 jours

© POINTS FORTS

» Apprenez a définir une stratégie de prospection pertinente
» Prenez en main les principaux outils de prospection
automatique

» Organisez votre travail de prospection

> Maitrisez les astuces de la prospection sur Linkedin

3. Les outils d’automatisation et de séquencgage

- Combiner les différentes approches de prospection et
qualification

- Les outils de CRM

- Automatiser avec Zapier

- Industrialiser avec PhantomBuster

- Enrichir avec DropContact

- Personnalisation et prospection avancée par email
avec Lemlist

- Ecrire des mails de prospection percutants

APOLLO 3

(©

Coaching
illimité

Accessibilité handicapé
Cette formation est accessible
aux personnes en situation de handicap.

Modalités d’évaluation
QCM, cas pratiques.

Modalités pédagogiques

Plateforme d'apprentissage & coach accessible pendant 1an.

A PARTIR DE 690 €



